
IT 事業者の新たな収益機会をつくる

MEO・SEO・AIO 営業支援 SaaS

無料で
ご利用

いただけます

店舗ビジネスの Web 集客課題を AI が診断し、提案営業まで支援
地域の店舗・中小企業にとって、 Google マップ対策、Web サイトの改善、AI 検索への対応は、今後ますます
重要になります。一方で、IT 事業者にとっては、
 「どの店舗に営業すればよいか分からない」 「課題の見える化に時間がかかる」
 「提案書作成に手間がかかる」 といった理由から、SEO・MEO・AIO 関連の提案営業を効率よく展開しづらい
課題があります。

BUSINESS ANALYZER でできること

こんな IT 事業者様におすすめです

01 MEO 分析
Google マップ上での登録状況や露出
状況を分析。
 Google マップ未登録店舗や、MEO
対策が不十分な店舗を見つけ、提案に
つなげることができます。

02 SEO 分析
Web サイトの有無、表示速度、SSL
対応などをチェック。
 サイト未整備・改善余地のある事業
者を見つけ、Web 制作や SEO 改善の
営業機会を創出します。

03 AIO 分析
ChatGPT、Gemini、Perplexity など
の AI 検索における認識状況を分析。
 AI に見つけられにくい店舗・企業に
対して、これからの検索対策として
AIO 提案が可能になります。

BUSINESS
ANALYZER

BUSINESS ANALYZER は、店舗名と都市を入力するだけで、
MEO・SEO・AIO の 3 軸から AI が集客状況を即時分析し、スコアリング。
改善点の提示から提案書作成までを支援する、
IT 事業者向けの営業支援 SaaS です。

 既存顧客や地域企業に対して、Web 集客支援サービスを提案したい事業者様に適しています。

Web 制作会社 SEO 会社 MEO 支援会社 広告代理店 システム開発会社 OA 機器販売会社
地域密着型の

IT 支援事業者など

MEO

SEO

AIO



“診断”から“営業リスト作成”まで

IT 事業者の提案活動を効率化
BUSINESS ANALYZER は、単なる分析ツールではありません。
 地域の店舗・中小企業に対して、具体的な営業先を見つけ、課題を可視化し、
提案につなげるための営業支援ツールです。

MEO対策の
見込み客を抽出

指定エリア内で、Googleマッ
プ未登録、またはMEO対策が
不十分な店舗をリストアップ。

新しい営業商材を
すぐに持てる

MEO・SEO・AIO という、
今後需要が高まる領域を自
社サービスとして提案でき
ます。

営業先の発掘が
しやすくなる

地域・業種を指定して、課
題のある見込み客を効率よ
くリストアップできます。

提案の説得力が
高まる

AI によるスコアリングと課
題提示により、感覚的な営
業ではなく、診断結果をも
とにした提案が可能です。

地域・業種を指定して見込み客をリストアップ

店舗名と都市を入力して、MEO・SEO・AIO を AI 診断

スコアと改善点をもとに提案内容を作成

診断レポート・提案書を活用して営業

Web 制作、MEO 対策、SEO 改善、AIO 対策の受注へ

BUSINESS ANALYZER は
IT 事業者の営業活動を変えるツールです

これまで時間がかかっていた

 「営業先探し」「課題の見える化」「提案書作成」を効率化し、

 地域企業への Web 集客支援を、より提案しやすくします。

MEO・SEO・AIO を切り口に、IT 事業者の新しい収益機会を創出します。

IT 事業者が導入するメリット

営業リストアップ機能

活用イメージ

提案書作成の
手間を削減

分析結果をもとに提案書作成まで支援。
営業担当者の負担を減らし、提案活動を効率
化します。

既存顧客への
追加提案にも活用できる

既に取引のある顧客に対しても、MEO・
SEO・AIO の観点から追加提案がしやすくな
ります。

SEO対策の
見込み客を抽出

AIO対策の
見込み客を抽出

Webサイトがない店舗、表示
速度が遅いサイト、SSL 未対
応のサイトなどを抽出。

AI 検索に認識されていない店
舗・企業を抽出。

 「まずGoogleマップ対
策から始めましょう」
という分かりやすい
提案が可能です。

 Web制作、サイト改善、
SEO対策の営業先として

活用できます。

「AIに選ばれるための
新しいWeb対策」として、

差別化された提案が
可能です。
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アナライザー無料アカウント
取得はこちら
有限会社シーディーシー
fujihara@cdc.co.jp



分析後は、

各々の施策を自動で最適化するシステムを

サブスクリプション(毎月課金)形式でお客さまにご提案いただけます


